
私たちは介護企業専門のIT/DXサポート会社です

介護はDXの時代へ。

DDxx
株式会社ディクシーズJP 会社案内
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会社概要

会社名

代表者

設立日

資本金

所在地

問合先

メール

WEB

株式会社ディクシーズ ジェイピー

中村 房史

2023年7月31日

3,000万円

〒141-0031 東京都品川区西五反田2-18-2 4F

050-7112-2304

support@dxs.jp​

https://dxs.jp

事業内容
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介護事業者のIT化・DX導入支援
→ 介護施設や事業所がITツールを活用できるよう、導入サポートを行います。
介護事業所向けアプリの開発・販売
→ 介護現場の業務を効率化するアプリを作り、提供しています。
IT企業の介護業界参入サポート
→ IT企業が介護業界向けのサービスを展開できるように支援します。

https://dxs.jp/


介護業界歴15年目　代表  中村の経歴

2011年 株式会社　愛総合福祉　入社
介護業界のIT化を自身の使命とし、介護業界へ転職。
全国70事業所（居宅、訪問、GH、小規模多機能）の
システム運営責任者、請求事務センター長として従事。

2019年 株式会社　愛総合福祉 取締役就任

2023年 株式会社　ディクシーズJPを社内起業

2024年 株式会社　愛総合福祉　執行役員CIO就任
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千里の道も一歩から。
介護のIT/DX化も、まずは一歩から。

2019年 スイス マッターホルン山頂

2007年 大手通信事業者で法人向けVPN構築、
サーバ・ネットワーク技術部門に従事

主な保有資格
Salesforce認定アドミニストレーター

CISCO認定ネットワークプロフェッショナル（CCNP）
Microsoft認定システム管理者（MCSA）

Linux技術者認定資格（LPIC）
情報処理安全確保支援士（国家資格）

介護職員初任者研修



介護業界を改革する事が、私たちdxs.jpの使命です

介護業界は一般的にITリテラシーが低いとされていますが、実は最もITを必要とし

ている業界の一つです。私たちdxs.jpは、高齢者と介護従事者が共に社会的弱者で

ある介護現場において、IT/DXの力を活用し、ケアの補助や介護技術の習得、事業

所の安定運営などをサポートし、介護従事者の負担軽減を目指します。また、介護

業界の社会的地位向上と高齢者の社会参加促進を目指します。
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利用者契約も介護帳票管理もこれ一本！
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サービスのご紹介

▶ 電子契約システムFreeeサインの導入で、
    介護現場の業務効率化と利用者の安心を両立

▶ 介護事業者様ご利用料金 ¥5,980/月～

▶ 訪問、訪看、デイサービス、サ高住、
    有料老人ホーム等、全介護事業対応！



利用者契約も介護帳票管理もこれ一本！

　
1. 新規利用者契約のデジタル化
✅ 契約手続きを迅速化：紙の契約書を廃止し、タブレットで契約完了。署名・押印の手間を削減。

✅ 非対面・遠隔対応：家族が遠方にいても契約可能。郵送のやり取り不要でスピーディー。

✅ コンプライアンス対応：法的に有効な電子署名で契約の安全性を確保。

2. 介護帳票の一元管理
✅ 書類のペーパーレス化：利用者情報、計画書、契約書などをデジタル管理し、紛失リスクを軽減。

✅ 検索性・共有性向上：必要な書類をすぐに検索・共有でき、業務の効率化を実現。

✅ データ活用による業務最適化：記録の一元管理により、帳票作成や監査対応の負担を削減。

3. 介護業界に特化したメリット
✅ スタッフの負担軽減：契約業務や帳票管理を効率化し、本来の介護業務に集中できる。

✅ 法改正・監査対応をスムーズに：データを適切に保管・管理し、行政対応の手間を削減。

✅ セキュリティ対策万全：クラウド上で安全にデータを管理し、情報漏洩リスクを低減。
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サービス詳細



利用者契約も介護帳票管理もこれ一本！
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サービス導入実績



スマホで営業報告・現場の負荷軽減
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サービスのご紹介

▶ 効率的なアプローチで施設・病院との関係を強化し、紹介数アップへ！

▶ 介護事業者様ご利用料金 1名様¥3,800円/月～（10名様より契約可能）

▶ 訪問、訪看、デイサービス、福祉用具貸与等、ケアマネ、MSWへの営業に最適！



1. 営業活動の効率化 & 見込み顧客管理の強化
✅ 訪問・面談履歴を一元管理：ケアマネジャーやソーシャルワーカーとの接点を可視化し次回アクションを明確化。
✅ 最適なタイミングでフォロー：過去のやり取りや反応をデータ化し、適切なタイミングで訪問・連絡できる。
✅ 引き継ぎがスムーズ：スタッフの異動や退職があっても情報が蓄積されているため継続的な関係構築が可能。

2. エリアごとの営業戦略を最適化
✅ 地図上で顧客管理：地域ごとの施設・病院の担当者情報を可視化し、効率的な訪問ルートを計画。
✅ ホットリードの見極め：関心度が高いケアマネ・ソーシャルワーカーを優先し、成果の出やすい営業活動を実施。
✅ 営業データの分析・活用：訪問回数や成約率を分析し、成功パターンを標準化。

3. 介護業界ならではのメリット
✅ 施設・病院との関係強化：紹介の可能性があるケアマネ・MSWとの接点を継続的に強化。
✅ 業務負担の軽減：営業担当者の属人化を防ぎ、効率的な案件管理を実現。
✅ 紙・手書きの記録をデジタル化：報告・共有がスムーズになり、社内の業務時間を削減。

スマホで営業報告・現場の負荷軽減
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サービスの特徴



スマホで営業報告・現場の負荷軽減
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サービス導入実績

UPWARDは、介護領域に限らず多くの企業様でご採用いただいております。
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その他のサービス

dxs.jpは多くのIT企業と提携

介護業界のIT化・DX推進を

トータルでサポートします！

提携企業一例



介護はDXの時代へ。

dxs.jp

050-7112-2304　 support@dxs.jp

介護業界のIT化・DX化における15年の経験をご提供します！

IT/DXの成功に向けて、全力でサポートさせていただきます。

介護事業者様ごとに、既存システムのヒアリングや新システムに求める機能、

コスト面を含めたご相談を無料で承ります！

先ずはお気軽にお問合せください！
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介護ＤＸ 無料個別相談会実施中！


